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	尊敬的公司领导：
原因：2020年7月20日至7月26日，处理北汽银翔债权谈判，与拓展客户资源市场走访北汽银翔·上汽红岩·湖南三一商用车：
经过：7月20日出发因机票打折低于火车票，飞机出发当日到达重庆。
7月21日处理银翔债权和银翔公司整合后复产项目沟通。
7月22日到达重庆上汽红岩对接座椅项目采购员与座椅项目技术工程师。对公司座椅产品做了相关推广！
7月23日火车到达长沙，预约24号走访。
7月24日走访长沙三一商用车座椅采购部副总监陈海斌，座椅技术部副总监张阳，产品工程师陈云林对公司座椅产品进行宣传并采集客户信息
7月25日因三一采购部供应商走访到我很黄骅工厂。采购经理蔡胜仔约我下午见面，见到后，对我公司后视镜产品较为关注希望与我公司合作
7月26日返回河北黄骅！
走访信息与处理事项说明及结果：
1·北汽银翔公司现在进行重组，重庆市政府主持。成立新公司进行复工复产。原来银翔债务进行供应商债权申报，应对最后法院判决。新公司与我商谈了公司原银翔VD后视镜产品复产，和借用北汽M20后视镜内视镜平台产品在型公司平台上使用。
我对商务做出回复为后期合作VD后视镜模具做为前期投入需要双方分摊模具费，银翔新公司需要先打款40万做为模具款启动合作（银翔欠款34万，公司现成模具，供货后严格控制回款计划对我公司没有损失。）。M20产品借用跟据北汽供货价格增加运输管理费用后供货。
2·上汽红岩信息为，现座椅供应商是华泰与安道拓两家供货。现在华泰座椅市场反馈座椅功能控制开关操控不舒适并延伸不满客户评价。安道拓公司为红岩企业的关系公司，产品能力调研反馈技术实力不足。
对客户宣传公司销售供货和服务实力，中端座椅产品供货量大，定位公司高端技术能力强的思路引导技术工程师进行产品实物展览工作。技术工程师有意向推荐我公司后续技术对接产品展示工作。（后续根据推进）
3·湖南三一商用车公司，现在两款公路运输车型驾驶员座椅为李尔供货，后期2021年2月份准备生产平顶工程车产品，有招标计划。但产品对强度要求高功能要求一般，不符合公司政策。后视镜采购给我公司一款后视镜进行报价，已经转给白桦总监进行跟进！
                            以上为出差处理相关市场经过和成果说明。
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