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	公司领导：
2月21日---2月25日前往陕汽总结如下:
 本次出差主要客户拜访和L6000招标等问题。最终结果L6000方案完全按集团规划和总裁意图进行引导客户消费，不但抓住了客户心里，提升了产品价值同时也挫败了伊思灵华泰在陕汽的强大攻势，以高于方案100元的目标定点我公司，下一步只要我公司在时间和节点上积极配合，不出大的纰漏就能彻底打败伊思灵华泰在陕汽的攻势。
背景：根据1月20号陕汽下发的L6000产品意向开发协议商讨函，结合济南重汽2月22号TX价值版的招标摸底，通过和陕西团队泮长海、刘健、权志伟的多次探讨、分析，最终落实结果是：伊思灵华泰因为解放的失败（由于现在解放市场的份额已经无法满足伊思灵华泰在长春工厂的正常运营和利润保证，所以用失败来表述），为了市场占有率的原因，在解放D03产品的基础上取消扶手、气腰托将棕榈靠背换成发泡材料（D03价格1290.12元，BB27价格1174.15元）降价进行竞争（本次济南重汽伊思灵华泰1670元/辆份，中B点开发供货。陕汽1750元/辆份，作为技术输入引导陕汽技术进行开发）。
3月份是陕汽和陕商市场竞争最激烈的时候，陕重和宝华正在积极准备招标，现在陕重问题不大，是以我方进攻和扩大份额为主，但是陕商如何防住份额顶住压力现在是最主要的问题，我们正在做技术的工作利用产品升级来保住供货份额。
以上为这次西安之行的具体情况，请领导批示
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