出差报告
出差时间：7月14日-7月24日
对接项目：大轻卡、J6P自卸、J6L载货、轻卡机械座椅、军品后视镜
1， 大轻卡项目已经进行过一轮技术交流，7家座椅厂家都参与了技术交流，跟项目经理和项目采购经理沟通，经过第一轮筛选，初步意向剩下安道拓、天成、荣昌，下一步进行招标定点。
2， 解放有意向在新能源轻卡上采用机械减震座椅，对标福田轻卡，天成提供了方案，方案比较成熟，新能源没有气源，如果加气源要增加4000元成本，客户不能接受，所以机械减震是最好的选择。
已经跟长春商院汇报过，我司之前开发过机械减震座椅，不过方案不是很完善，对方说咱们年底前提供成熟方案，应该来得及，预计明年量产。请公司确认方案完成时间。
3， 前两天解放又开了会，计划把华泰手里的高端自卸给格拉默，目前自卸车，解放还有一款机械高调座椅，已经跟品系沟通了，给他升级成气动高调，成本上不增加，品系经理赵总比较有兴趣，可以用J6L自卸低配直接扩展，前提得把两点式安全带换成三点式安全带，现在项目组正在论证增加三点式安全带事宜，因为要增加成本，现在的主题是降成本；
还有一种方式，借用原来我司J6P价值版造型，把原来D03升级为气动高调
4， J6L载货，目前流程走到商院了，因为我司一直是暗箱操作，所以没有直接跟设计对接，都是项目组在跟进进展，项目组一直在催促，高温假前后，差不多能出二次开发任务书。
5， 后视镜市场，之前一直没接触，目前也是在摸索阶段，后视镜在解放只有军品，面临新车型开发，量不大，但是资质比较重要，个人想法，一年内，借用军品后视镜，打开解放民品后视镜市场，借用解放品牌，树立标杆品牌，所以这个项目还是非常重要的，这两天通过一些关系联系到了军品品系经理，他建议咱们现在配合项目开发，时机成熟时，打报告，
1， 申请模具费，
2， 申请民品后视镜份额
我让长春军方朋友在帮忙联系驻解放的军代表，另外负责军品的副院长，我可以找一些关系能对接上，只是目前不知道公司对这块市场的规划，不好去开展工作。请公司明确解放后视镜市场规划
总结：
经过一年的走访交流，解放各个部门对我司有了一些信任和认可，眼下来看从项目组拿项目，他们没有太大的顾虑；如果等产品陆陆续续上来后，质量稳定，未来在解放会有一席之地，目标和格拉默、安道拓形成三足鼎立，为了这个目标去开展工作。
以上是近期出差汇报，不足之处，请领导们点评指正。
汇报人：田冬艳
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