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	尊敬的公司领导：
2023年4月14日对安路普注塑及开模供应商科力考察学习，经过了解供应商能力及产品结构及供应商体系对标学习提升对注塑件管理能力。
科力2013年聚焦玻璃周边件注塑、挤出工艺及相关件紧固自制，注塑设备90多台，主要伊之密FF系列电动注塑机、海天电动注塑机为主，原材料以POM、PBT、PA6、PA66 等工程料为主，因产品结构对注塑模具要求比较精度较高，专设有模具40的保全车间，整个开发已快速响应为主，开发承诺值得参考：
1、可在3日内完成产品方案3D建模、10日内CAE分析及成型工艺分析；
2、5个工作日提供3D样件供客户结构性匹配；
3、15日提供样品模样件进行性能验证；
4、投诉1日回复、3日内分析原因、7日内提交永久性措施；
主管评价差异点：
1、科力抓住客户项目开发周期短痛点的制定“快速响应开发模式”，跟着长城汽车开发，
我司聚焦产品力开发及过程开发，对于单工艺的开发研讨及快速响应依托专业带头人，同
期项目开发工作重叠就会捉襟见肘，专业服务跟不上；
2、生命周期销售跟单对于客户服务及质量问题处理都在一身，我司多人对一名客户；
3、供应商体系一用一备，原材料供应体系国际做核心件、国内做成本件；
4、科力对于自用模具开发保全能力是保证注塑件质量稳定核心，量变引起质变；
如上为去科力学习考察的心得，请领导指正！
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