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主题 : 关于物流报价的对比报告
	会 签 栏
	公司领导、财务部：

    一、对比结果
 经过物流公司价格对比，自己物流公司车型价格最低，外部物流公司赵福增、邓景亮运输车队，北京、潍坊、诸城、青岛等500公里以内价格较低，且车辆往返可以拉回货，长途业务价格已下降，长途回货价格运输队最低；500公里以上长途发货业务跨越物流价格整体对比相对较低；德邦物流报价整体较高，长春和西安半挂车价格相对有优势！    

付款方式：

赵福增、邓景亮运输队按400万押款基数付款（实际已押款700万，再扣除2个点），或按公司现在的新模式全额付款；

跨越物流押款周期为60天，第三个月月底前把第一个月的款付清（现汇）；

德邦物流押款周期为30天，第二个月付清第一个月运费（现汇）。

三、说明
外部三家物流公司报价均为参考价格，遇节假日、油价上调、紧急临时用车等因素价格有不同程度浮动；合作前提条件先把前期款项付清，后期保证按期付款，邓景亮、赵福增运输队现有报价按正常押款400万可执行，押款200万以内可以降到市场最低价格；  跨越物流前期合作需要预付10万保证金；德邦物流可以正常合作!
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2.签字位置对应会签栏内文字上方
	


	会 签 栏
	四、方案

1、近途用自有车辆固定路线，以北京、保定、河南为主，同时需增加三台车辆；后期可全部由北京祥瑞祥远物流公司进行车辆操作这样最为经济！
2、支付邓景亮、赵福增运输队500万运费，押款达到200万以内，价格市场最低化；
3、长途业务按市场最低价格，用其它物流公司运输（月结付款），弊端原由近途车辆会有停运风险，造成近途运输成本会增加；

4、济南重汽找个人上高栏车（现有物流公司优先）按期付款（月结）
5、长途业务分开用车，现有物流公司和其它物流公司同时并用
6、分期支付邓景亮、赵福增运输队前期款项，到年底押款达到200万以内

五、结论

1.与物流公司按400万押款基数谈降价合作事项，前提条件集团刚性支付费用保证正常按月支付运费，同时还要支付前期费用，押款金额降到400万内；

2.第一条如果谈不成，最后与物流公司按押款200万以内商谈，价格按市场最低化，前提条件集团刚性支付费用，每月除去支付正常运费外还要支付前期押款费用，直到年底前押款降到200万内！
以上请领导批示！
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