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	4月23--24日前往徐州出差与徐工技术进行了详细深入交流，具体如下：
1、 徐工的计划年产量等信息：
徐工2025年年度重卡销售目标：35000台，第一季度销售7000余台近8000台。现在日生产200台左右。
2、 徐工目前座椅供货体系（重卡）：
高端是格拉默供货，以选装为主，供货平台是90.6，量很小。主要供货厂家是天成一家，就一个全功能座椅品种，通风加热进行区分高低配置，主司机价格低配在含税1500元，副司机座椅是管式价格在含税350元。
3、 这次徐工找我们目的有两个：
⑴想引进一家能长期合作有技术和研发实力的供应商。（前期伊思灵、安道拓、李尔等都打过交道或供过货，都因各种原因不打交道了）
⑵他们对主座椅的要求只有：可变阻尼、高度调节、倾角调节、机械腰托、单扶手和三点式安全带，副司机座椅要座垫折叠，不带三点式安全带，面套及安全带厂家由我们自己安排进行降本。价格不能高出现有供货价格。
总结：徐工的座椅价格的真实性1、产品品种少，这次交流想引导客户进行应用场景区分设计，但是徐工非常明确的进行了反驳，他们为了通用性和成本不可能设计很多品种。2、通过和徐工相关人员的沟通，天成给重汽MAX供货的座椅就是前几年天成给徐工开发推荐的两种座椅之一，当时徐工选用了另一款。重汽MAX的配套价格在未税1450元，由天成徐州公司直接送货。如果我们想拿徐工这个市场目前是最好时机，但是价格是难点！以上为此次徐州之行结果，请领导批示    
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